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Raaka­aineen hankinta                   Pilkonta                       Tilaus ja toimitus

PUUT 46 Metla 2006
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Pilkkeen tuotantoprosessit
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Perinteisen mallin kustannusjakauma
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ALV. (22 %)
Markkinointi ja laskutus
Jakelu
Pakkaus
Kuivaus ja varastointi
Pilkonta
Jatkettu lähikuljetus
Hakkuu
Kantohinta

Yrittäjä tekee lähes kaiken



5

Keskeisimmät pilkeketjun pullonkaulat

•Tehoton pilkonta etenkin pienillä läpimitoilla
• Monimutkainen ”tehdaslogistiikka”
• Monimutkainen, työläs ja kallis jakelulogistiikka



6

PALVELULÄHTÖINEN PILKEKETJU

MITÄ ASIAKAS
TODELLA HALUAA

Kuljetus
Purku
Siirto varastoon

KUINKA VALMISTAN
ASIAKKAAN HALUAMAT
PILKELAADUT

MISTÄ LÖYDÄN LAADUKKAAN
RAAKA­AINEEN SOPIVAAN
HINTAAN

Metsäsuunnittelu
Metsäkeskuksen
ja MHY:n tuki

Kemera­tuki

Pilkonta
Kuivaus

Tehdasvarastointi

Pitkän matkan
runkosiirto

TIETO
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Sikanen, Tahvanainen/ Metla 2006
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Kaksilinjainen klapiverstas
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Koivikon ensiharvennus

Erän pilkonta Hakki 2X:llä
­ tuottavuus 2,2 m3/h,
­ kiku 1 278 €/vuosi
­ kustannus 11,3 €/m3

Erän pilkonta 13 cm läpimittaan asti
Superpilke 2000:lla ja loput Hakki 2X:llä
­ tuottavuus 5,4 m3/h,
­ kiku 2 455 €/vuosi
­ kustannus 6,1 €/m3

Sikanen, Tahvanainen/ Metla 2006
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”Virtuaali­klapitehdas”

LOPPUKÄYTTÖ

PILKKEEN PIENTUOTTAJAT

PILKEMYYJILTÄ

NOUTO

PILKETERMINAALI

50­ 100 p­m3

TOIMITUS
TERMINAALIIN

JAKELU ASIAKKAILLETERMINAALISTA NOUTO

Puulaakso Oma metsä

RUNKOSIIRTO



9

”Virtuaali­klapitehdas”
•Hajautettu tuotanto luonnonkuivauksella 50­350 m3/tuottaja/vuosi
•Keskitetty jakelu (jakeluterminaali)
•Verkotutaan tuotannossa, leikataan myynti­ ja jakelukustannuksia

Yrittäjä 1 Hintataso
•Raaka­aineen hankinta
•Pilkonta palstalla/varastolla (häkkeihin)
•Luonnonkuivaus

Yrittäjä 2
•Kuljetus tuotanto­ ja jakeluterminaaliin
•(Laadun varmistus ja pakkaus)
•Jakelu asiakkaille

TAI
Yrittäjä 3:

•Runkosiirto kauemmas
Purku ja varastointi

•Toimitus asiakkaille

50 €/ m3 (ALV 0%)

75 €/ m3 (ALV 0%)

85 €/ m3 (ALV 0%)
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Noutoterminaali

PILKKEEN PIENTUOTTAJAT

PILKEMYYJILTÄ

NOUTO
50­ 100 p­m3

TOIMITUS
TERMINAALIIN

Puulaakso Oma metsä

50 €/ m3

(ALV 0%)

70 €/ m3

(ALV 0%)

TERMINAALISTA NOUTO
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Noutoterminaali

•Pakkaus ja kuljetus ulkoistettu asiakkaalle
•Sijainti marketin läheisyydessä
•Tuottajilta pilkkeet keskitettyinä kuljetuksina terminaaliin

­ laatukontrolli, selkeät sopimukset
•Asiakas tai terminaaliyrittäjä hoitaa lastauksen asiakkaan

kuljetusvälineeseen
•Mittaus massaan perustuen ajoneuvo­ tai kuormainvaa’alla,

TAI pakkauksen koon perusteella
•Maksu / laskutus
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Kustannukset

Tilaus ja toimitusPilkontaPuunhankintaYDINPROSESSIT

3950424543463948YHTEENSÄ €/irto­m3

77101858986927896YHTEENSÄ €/m3

13,918,215,316,115,516,614,117,3ALV 22%

2,42,42,72,82,02,23,13,7Yleiskulut 3­5%

2,92,32,62,72,62,82,92,2Markkinointi 1­5%

1529991529Jakelu

46Terminaalikust.

15151515Kaukokuljetus

12232323Pakkaus / lastaus

115,31,61,61,65,31,6Kuivaus

34Kuorinta

81281281269Pilkonta ja siirtelyt

3030303030303030Puun "tehdashinta"

1000150100015010001501000150Vuosivolyymi

klapiverstas

RankakuivausNoutoterminaaliVirtuaalitehdasKaksilinjainen

€/ kiinto­m3
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Energiasisältöön perustuva pilkekauppa

• Pilkonnan
yhteydessä
punnitaan ja
otetaan
kosteusnäyte

• Seuranta ja
loppupunnitus
ennen jakelua

•Asiakkaalle hyötyä
• Selkeä peruste pilkekauppaan ­

asiakas tietää mistä maksaa
• Vertailu muihin

lämmitysmuotoihin helpottuu
• Dokumentoitu tuotantoprosessi ja

tuoteseloste vakuuttaa
•Yrittäjälle hyötyä

• Myyntihinnalle selkeä peruste,
merkittävin laatukriteeri

• Tuotantoprosessin ohjaus
helpottuu, tieto pilkkeen
kosteudesta ja energiasisällöstä
massaa mittaamalla

• Verkottuneessa toimintamallissa
voidaan yrittäjien kesken käydä
kauppaa massa­ tai
energiapohjalta



14

Kustannuslaskenta

•Mallista ja menetelmästä riippumatta kustannuslaskentaa
kannattaa tehdä

Kustannus Excel TAMK
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Miksi uusia liiketoimintamalleja tarvitaan ?

•Kustannusten pienentäminen
­ Yksinkertaista prosessia
­ Tehosta toimintoja
­ Nosta käyttöastetta

•Ammattimainen toiminta
­ Erikoistu
Ø kohderyhmä
Ø tuote
Ø tuotantoketjun osa

­ Verkotu
•Palvelutason parantaminen

­ Täsmällisyys
­ Laatu
­ Toimitusvarmuus
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Kiitokset
mielenkiinnosta !

•Yksityiskohtaisemmin tutkimusraportissa
PUUT46; Erkkilä ym.


